Etes-vous prét pour la croissance ?

La technologie n’est plus seulement un facteur de différenciation, c’est désormais
un outil indispensable pour les entreprises du marché intermédiaire afin de
pérenniser leur croissance.
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Au cours des derniéres années, la technologie a été un facteur de
différenciation concurrentielle, et elle est aujourd’hui de plus en plus
nécessaire pour préserver sa part de marché et son positionnement.

Human Capital & Professional Services, Solomon Partners, Connor Mitchell,
Managing Director, avril 2023 ”

Qu’est-ce qui vous retient ?
Selon les chefs d’entreprise, les systemes traditionnels

(79 %) et le manque d’intégration entre les systemes
(77 %) freinent leurs projets de croissance.

Opportunités de croissance

A
66

LlA est en train de s’implanter partout, et cet essor oblige les chefs 5‘\?
d’entreprise a réfléchir a la maniere d’utiliser UIA afin de ne pas se N

laisser distancer. Cependant, ils ne peuvent y parvenir seuls.

C’est pour cette raison qu’ils font appel a des sociétés de conseil

pour les aider a élaborer les stratégies pertinentes. Cette situation
offre aux sociétés de conseil une formidable opportunité de

développer leurs propres activités. Lavenir s’annonce radieux.
R. David Hofferberth, P.E., Managing Director, Service Performance Insight, LLC
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Soutenez une croissance de plus de 10 % de votre chiffre
d’affaires grdce aux systemes dans le Cloud
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Les entreprises de taille moyenne a croissance rapide sont plus enclines
a gérer leurs opérations a U'aide de systemes basés dans le Cloud. Selon
une enquéte récente, 53 % des personnes interrogées dont les fonctions
commerciales sont entierement intégrées dans le Cloud ont enregistré
une croissance de leur chiffre d’affaires annuel de plus de 10 %.

* Centre national pour le marché intermédiaire
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Soutenez votre croissance en réduisant les coults
et en augmentant la productivité grace au Cloud

(5] IS N

Le Cloud rapporte Améliorez votre Réduisez vos
3,86 $ pour chaque productivité coults informatiques
dollar dépensé de 15 % de 20 %

La migration dans le Cloud est l'une des principales priorités pour 73 % des entreprises

Depuis 2021, le rapport bénéfices/colts des migrations dans le Cloud a augmenté

de 12,5 % (de 3,43 $ a 3,86 $ pour chaque dollar dépensé), alors que les colts sur
site ne cessent d’augmenter.
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Nous nous attendons a ce que les entreprises qui migrent leur
ERP dans le Cloud réduisent leurs colts informatiques de 20 %,
en combinant les gains de temps administratif et les colits de
provisionnement des serveurs, tout en augmentant la
productivité des responsables de 15 %.

o eaoc Gould, Research Manager che NucleusResearch
2

Atteignez vos objectifs commerciaux et alimentez vos
plans de croissance

Grace a la solution ERP intégrée de Unit4, basée dans le Cloud, les
entreprises peuvent :

©) Faites face & la complexité avec facilité et stimuler la croissance de 'entreprise
@ Facturez avec précision et mettre en ceuvre des projets rentables

@ Contrélez votre portefeuille de projets et optimisez vos ressources

Témoignages clients

3 mois 0 seconde
Temps nécessaire a lintégration Temps nécessaire pour produire
d’une nouvelle entreprise des informations et des rapports

“ Havas : ... nous avons intégré sept nouvelles sociétés dans le réseau
Havas Village[1]Certaines intégrations ont été réalisées en trois mois
seulement, ce qui a permis de réduire le délai de rentabilisation de
chaque acquisition et d’améliorer la satisfaction de nos clients.

“ 10 Interactive : Nous savions que 10 serait une entreprise a croissance
rapide. Nous nous sommes donc tournés vers Unit4 car nous savions
qu’ils seraient en mesure de répondre aux besoins de notre entreprise
en constante évolution et en pleine croissance.
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Pour plus d’informations, rendez-vous sur:

unit4.com/fr U n I T4
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